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OBJETIVO:
El estudiante distinguirá el rol que juegan los Sistemas Administradores de Bases de Datos (SABD) en los Sistemas de Información Administrativos (SIA), para diseñar Bases de Datos Relacionales en forma eficiente.
TEMAS:
1. Conceptos básicos

2. Arquitectura ANSI de Bases de Datos

3. Modelación de datos

4. Integridad

5. Normalización

6. El lenguaje SQL
BIBLIOGRAFIA:
· Celma, Matilde Jiménez, (2004)

               Bases de Datos Relacionales

               Pearson

· C. J. Date, (2001)

              Introducción a los Sistemas de Bases de Datos 

              México, Addison Wesley

· Ramez, A. Elmasri Shamkant B. Navathe, (2003)

               Fundamentals of Database  Systems

               Addison Wesley

EVALUACION:
· Exámenes Parciales


40%

1er  parcial
30 de septiembre

2do parcial  4 de noviembre

3er  parcial  9 de diciembre

· Tareas 




20%

Lecturas, investigaciones

Trabajos, programas,……

· Proyecto final



40%
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Tarea # 1

1. Acudir a la biblioteca, revisar todos los libros de Bases de datos y temas relacionados que puedan apoyar al curso, selecciona  10 de ellos y anota sus datos bibilograrficos a fin de tenerlos accesibles. Tambien busca en otras bibliotecas  y la forma en la que los puedes obtener. Envia un correo electronico para confirmar que ya concluiste esta tarea.
2. Hacer un ENSAYO de lectura del articulo “La crisis del software” La portada debe tener nombre del alumno,  titulo del articulo y los datos de donde se obtuvo, en computadora, el desarrollo es a mano en máximo 3 cuartillas.
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PROYECTO FINAL
 ACTIVIDADES PREVIAS

1. Seleccionar un equipo de trabajo de 4 personas

2. Definir roles de cada integrante del equipo

3. Hacer una lista de posibles “clientes” al menos 10 con nombre de la empresa, giro, direccion, telefono  y nombre del contacto

4. Discutir la factibilidad de cada cliente y seleccionar 3

5. Visitarlos a fin de poder decidir con quien se trabajara en el semestre

6. Establecer un compromisode ambas partes de ser posible  acordar un costo por el trabajo a realizar.

7. Redactar el “Enunciado de la oportunidad de negocio”

